
 
 

 

CÍL A PROGRAM SEMINÁŘE 

Cílem semináře je 

− definovat individuální potřeby účastníků, 
− seznámit se základními technikami vyjednávání, 
− vyhodnocení přínosů, 
− stanovení optimálních postupů, 
− osvojení efektivní praxe. 
 
Přínos pro účastníky: 

− uvědomění si vlastních schopností, bariér, 
− pochopení klíčových prvků vyjednávání,  
− odstranění bariér, 
− ověření postupů v praktických situacích, 
− zvýšení efektivity vyjednávání. 
 
Program semináře 
Vyjednávání 

−  sebehodnocení vlastního stylu a úrovně 
vyjednávání, 

−  struktura vyjednávání. 
 

Základní techniky vyjednávání 
−  aktivní naslouchání, 
−  motivační dotazování, 
−  zdolávání námitek. 

 

Změna individuálního stylu 
−  srovnávání technik s vlastní praxí, 
−  přínosy změn, 
−  klíčové oblasti individuálních změn. 

 
Trénink 

−  procvičení použitých technik, 
−  hodnocení a rozbor výsledků, 
−  cíle individuálního zlepšování. 

 
ŠKOLITEL 

Petr KAZÍK, AHRA Human Resource Agency 
Má za sebou 22 let praxe v manažerských pozicích v oblasti obchodu a marketingu a vzdělávání a 20 let 
lektorské praxe. 
Vybudoval společnosti AHRA – Human Resource Agency, s.r.o. a AHRA – Consulting, s.r.o. Pod jeho 
vedením ve 13leté historii se společnosti podílely na rozvoji lidských zdrojů ve formě vzdělávacích 
projektů, konzultací a koučinku ve více než 200 společnostech České republiky. Mezi klienty patří 
nejprestižnější firmy automobilového průmyslu, stavebnictví, strojírenství, těžkého průmyslu, 
zdravotnictví, vědy a vysoké školy. Je členem několika profesních organizací. Je autorem 17 učebních 
textů k tréninkům v oblasti soft skills a monografie Rukověť dobrého lektora. 

Francouzsko-česká obchodní komora ve spolupráci  
se společností AHRA – Human Resource Agency, s.r.o.,  
si Vás dovoluje pozvat na seminář 

 TECHNIKY VYJEDNÁVÁNÍ 

ŠKOLITEL 

Petr KAZÍK 
AHRA – Human Resource Agency 

 

SEMINÁŘ JE URČEN PRO 

manažery, obchodníky, nákupčí, 
vedoucí pracovníky 

 

JAZYK SEMINÁŘE 

čeština 

 
 DATUM 

8. října 2010 
od 9 do 17 hodin 
 
Počet míst je omezen na 12 osob! 

 

MÍSTO 

zasedací místnost FČOK 
budova IBC, sektor A2 – 2. patro 
Pobřežní 3, Praha 8 

 

CENA ZA SEMINÁŘ (BEZ DPH) 

pro členy FČOK: 3 000 CZK/os.  
pro nečleny: 4 200 CZK/os. 

 



 

 

  
 
 Pobřežní - bezplatně  

  
  

 

PŘIHLÁŠKA 
 na seminář Francouzsko-české obchodní komory 

TECHNIKY VYJEDNÁVÁNÍ  

8. října 2010 

CENA ZA SEMINÁŘ (BEZ DPH) 

����  pro členy FČOK: 3 000 CZK/os.  
����  pro nečleny: 4 200 CZK/os. 
 
Cena zahrnuje 

zajištění školicích prostor a technického vybavení, školicí materiály, 
občerstvení v průběhu tréninku;  
u celodenních setkání navíc: oběd pro účastníky, příp. osvědčení 
o absolvování 
 
OBCHODNÍ PODMÍNKY 

Objednávka 

Přihlášky k účasti na semináři přijímáme pouze písemně, a to 
prostřednictvím: 
− internetových stránek: www.ccft-fcok.cz  

(rubrika Vzdělávání – přihlášení on-line),  
− faxem: +420 224 833 059,  
− e-mailem: formation@ccft-fcok.cz 
 
Úhrada 

Účastnický poplatek Vám budeme fakturovat po skončení semináře 
nebo je možné platit v hotovosti na místě. 
 
Storno 

Bezplatné storno přijímáme nejpozději týden před začátkem 
semináře. Odhlášení účasti musí být vždy provedeno písemně  
(e-mailem nebo faxem).  
V případě odhlášení ve lhůtě kratší než týden Vám budeme nuceni 
účtovat 100% ceny vstupního poplatku. Účastník může za sebe 
vyslat náhradníka. Prosíme však, abyste tuto změnu nahlásili 
písemně (e-mailem nebo faxem) před zahájením semináře. 
 

KUDY K NÁM A KDE PARKOVAT 

     

 
     

    Pobřežní – bezplatně     

    Hotel Hilton – cena 50 Kč/h 

    Prvního pluku – bezplatně 


